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Luciano Massimo Grassi 
 

 
 
Nazionalità: Italiana 
Nato a Milano il 16 febbraio 1970 
Coniugato con 2 figli di 16 e 10 anni 
Titolo di studio: Laurea in Ingegneria Gestionale ad indirizzo Sistemi Produttivi (Politecnico di Milano, 1997). 
Madre lingua: Italiano 
Altra lingua: Inglese (buon livello sia parlato che scritto) 
 

 
Carriera professionale 

 
Da Luglio 2012 ad oggi  
Ruolo: Sales Territory Manager & Indirect Channel Manager 
Azienda: ADP Employer Service Italia, azienda leader mondiale nella fornitura di servizi di amministrazione del personale per 
medio grandi aziende. 
 
Da Febbraio 2007 a Luglio  2012 
Ruolo: Partner Account Manager 
Azienda: Esa Software SpA – Gruppo 24 Ore, primaria azienda italiana nella fornitura di applicazioni gestionali (ERP, CRM, HR, 
Produzione) per aziende. 
 
Da Settembre 2005 a Gennaio 2007 
Ruolo: Sales Area Manager 
Azienda: Sarce SpA di Parma, operante sul mercato IT italiano, fornisce applicazioni gestionali per medio grandi aziende. 
 
Da Dicembre 2001 a Maggio 2005 
Ruolo: Channel Manager - Italia. 
Azienda: PeopleSoft & Company Inc.& JDEdwards Italia Spa multinazionali americane leader mondiali nella fornitura di 
soluzioni informatiche per l’industria manifatturiera/distributiva e le grandi aziende di servizi (banche, assicurazioni, 
telecomunicazioni). 
 
Da Novembre 1997 – Novembre 2001  
Ruolo: SAP Consultant & Presale 
Azienda: SAP Italia Consulting srl, società del gruppo Global Value, joint venture IBM/FIAT, specializzata in servizi consulenziali 
in ambito SAP. 

 
 

Hobby & specializzazioni 
 
 
Patente Nautica & ex Giudice di Regata F.I.V – Federazione Italiana Vela  
Attualmente Dirigente Società Calcio Dilettantistico  
 
 
 

 
 
 
 

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi della legge 675/96 




